TN XUNTA DE GALICIA ANEXO i

[ ] . .
:r: CONSFLLERIA DE ECONOMIA,
EMPREGO E INDUSTRIA

GUION INFORME TECNICO PARA ACCESO EXCLUSIVO A FASE DE INVESTIMENTO: descricion, estado da ciencia e

plan de desenvolvemento e comercializacion.

A) Descricién e plan de desenvolvemento de comercializacion

1. RESUMO

Resuma de modo claro e conciso os principais aspectos do proxecto de valorizacion da tecnoloxia, as
innovacions expostas, o potencial de mercado, os potenciais usuarios/clientes e os pasos precisos
para chegar a comercializacion dos resultados. Non incluir informacion confidencial. A informacion
aqui fornecida poderia empregarse para usos de difusion.

2. OBXECTIVOS DO PROXECTO DE VALORIZACION DA TECNOLOXIA

Descricién dos obxectivos expostos no proxecto de valorizacion
Resultados esperados tanto en termos de resultados cientificos como de resultados comercializables
e prazo aproximado para alcanzalos.

3. ANTECEDENTES

Descricion do estado do arte a nivel nacional e internacional.

Descricion das investigacions que deron orixe a esta tecnoloxia. De ser o caso, indique o
financiamento recibido para as mesmas (entidade financiadora, subvenciéon recibida e ano de
concesion).

Explique o estado actual de desenvolvemento.

Indique as tecnoloxias competidoras a nivel global, tanto en termos de proxectos de investigacion
como doutros produtos.

Avaliacion critica en comparacion con outros enfoques, destacando os elementos diferenciais clave
respecto as tecnoloxias e/ou produtos competidores identificados.

4. PROPIEDADE INTELECTUAL

Estado de proteccion da tecnoloxia e plan de proteccion

Para cada patente (no seu caso), indicar o nome de todos os inventores, nimero de solicitude,
estado (se é coiecido), e prioridade.

Revision da propiedade intelectual e da técnica dentro da literatura de patentes.

Posible necesidade de acceso a propiedade intelectual de terceiros para explotar a tecnoloxia.

5. ANALISE DE MERCADO

Aplicacions da tecnoloxia.

Mercado ao que esta dirixido o produto, proceso ou servizo, e o seu tamano actual e evolucion.
Tendencias do mercado e principais actores.

Descricion dos usuarios/clientes finais.

Describa as potenciais vantaxes comerciais da tecnoloxia en relacion coas soluciéns actuais.
Plan de Comercializacion, incluindo potenciais licenciatarios/compradores.

Estimacion dos potenciais retornos.

Tempo esperado ata a chegada ao mercado.

Feedback da industria respecto da tecnoloxia obtida de entrevistas.

De existir, achegar cartas de interese por parte da industria.



6. PLAN DE TRABALLO E ORZAMENTO

6.1. Completa explicacion do plan de traballo para levar o resultado cientifico-tecnoloxico ao mercado

6.2. Relacion das actividades a desenvolver

N° da actividade Denominacion Data de inicio Data fin

6.3. Para cada unha das actividades indique:

N° da actividade Denominacion

Persoa/organizacion responsable Orzamento
Obxectivos:

Descricion:

Fitos

6.4 Indicar o orzamento por actividade necesario para o desenvolvemento do proxecto de valorizacion dos
resultados de investigacion desagregandoo en:

- Custos de persoal
- Consumibles

- Equipos

- Servizos

- Outros

6.5 Descricion dos provedores incluindo experiencia previa nas actividades asignadas.



7.

10.

B)

DESCRICION DO EQUIPO DE TRABALLO
- Relacion de persoas e provedores que participaran no proxecto de valorizacion da tecnoloxia.
- Breve CV de cada unha delas indicando, entre outros aspectos:
- Titulacion.
- Experiencia profesional.
- Principais colaboracions cientificas e industriais dos Gltimos 5 anos.
- Participacion en proxectos de investigacion de ambito europeo.
- Experiencia en transferencia de tecnoloxia.

DESCRICION DOS RETORNOS ESPERADOS PARA A SOCIEDADE GALEGA
- Descricion dos beneficios desde o punto de vista tanto social como econdémico do proxecto para a
sociedade galega en termos de xeracion de emprego, xeracion de ingresos, ou capacidade para
atraer mais financiamento.
- Encaixe do proxecto na Estratexia de Especializacién Intelixente de Galicia (RIS3 Galicia).

RISCOS E DESAFiOS
- Identificacion dos riscos do proxecto e das medidas para adoptar para a sGa mitigacion.

RESUMO FINAL
- Recomendacions e proximos pasos para a comercializacion.

Informe sobre o estado da ciencia do proxecto (asinado/validado por experto/s externo/s especializado/s):

1. NIVEL DA CIENCIA:
Desenvolvementos previos realizados e que son a base do proxecto.

2. EQUIPO:
Nivel de cofilecemento e experiencia do equipo de traballo.
Excelencia cientifica en relacion coa area do proxecto.
Capacidade e compromiso do equipo para a comercializacion do resultado.

3. POSIBLES APLICACIONS DA TECNOLOXIA:
Aplicabilidade industrial da tecnoloxia, existencia de diferentes aplicacions para diferentes sectores industriais.

4, TEMPO PARA QUE A TECNOLOXIA CHEGUE AO MERCADO:
Estado de desenvolvemento actual da tecnoloxia e riscos asociados.

5. TAMANO DA OPORTUNIDADE DE NEGOCIO:
Tamano da oportunidade de negocio asociada as aplicacions potencias da tecnoloxia.

6. ESTRATEXIA DE PROTECCION
Estratexia de proteccion da tecnoloxia en relacion aos mercados e aplicacions potenciais.

7. LIBERDADE DE OPERACION E COMPETENCIA
Nivel da competencia existente en relacion coa tecnoloxia e as sUas aplicacions.
Potencial necesidade de acceso a propiedade intelectual de terceiros para explotar a tecnoloxia.



